KAPITALBILDENDE KLASSISCHE
LEBENSVERSICHERUNG

Ubersicht Zielmarktparameter fiir die Produktbeschreibung
in der kapitalbildenden klassischen Lebensversicherung.

PRODUKTBESCHREIBUNGEN

PRODUKT: FIXKOSTEN PLUS VERSICHERUNG

ZIELMARKT- AUSPRAGUNGEN DER PRODUKT-BESCHREIBUNG
PARAMETER PARAMETER
KUNDEN- Staatsangehorigkeit und g:rse'fhr;?;?ﬁggg;g?g#ggh\éirw:ﬁ::.t; D
MERKMALE Wohnort u icht !
(VORAUS- i Eintrittsalter der versicherten Person: 0-75 Jahre
SETZUNGEN) Altersbeschrankung
Maximales Endalter der versicherten Person am Ende
der Ansparphase: 85 Jahre
Mindest- Eintrittsalter der versicherten Person mind. 50 Jahre:
Pramienzahlungsdauer 10 Jahre
Mindestdauer-Ansparphase Eintrittsalter der versicherten Person unter 50 Jahre:

15 Jahre

Der Kunde ist bereits vertraut mit den Chancen und
Risiken der kapitalbildenden Lebensversicherung oder
wurde vor Vertragsabschluss damit vertraut gemacht.

Informationsstand &
Vertrautheit mit der Art
der kapitalbildenden

Lebensversicherung Der Kunde bendtigt keine speziellen

Veranlagungskenntnisse, da die Veranlagung kollektiv
durch das Versicherungsunternehmen erfolgt.

Der Kunde verfiigt iber eine Reserve (Notgroschen) und
winscht einen langfristigen Vermdgensaufbau
(Ublicherweise fur Zeitraume ab 15 Jahren).

Finanzielle Verhaltnisse

Bei Einmalpramien-Zahlung:

Die gewahlte Einmalpramie fur die Lebensversicherung
ist kleiner oder entspricht dem fir Anlagezwecke frei
verfigbaren Vermégen des Kunden.

Bei laufender Pramienzahlung:

Die gewahlte regelmafige Lebensversicherungspramie
ist kleiner oder entspricht dem fiir Anlagezwecke frei
verfligbaren monatlichen Einkommen des Kunden.
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Internal

Verlusttoleranz &
Risikobereitschaft

Der Kunde verfliigt zumindest Giber eine sehr geringe
Verlusttoleranz.

Sehr geringe Verlusttoleranz bedeutet:

Dem Kunden sind der langfristige Substanzerhalt und
eine marktgerechte Verzinsung wichtig. Das entspricht
der Anlageklasse 1.

Der Kunde ist bereit und in der Lage, Schwankungen in
der zukUnftigen Gewinnbeteiligung in Kauf zu nehmen.

Aufgrund der anfallenden Kosten und Steuern akzeptiert
der Kunde, dass insbesondere in den ersten Jahren
nach Vertragsabschluss der Wert der Veranlagung
deutlich unter den geleisteten Beitragen liegt.

KUNDEN-
BEDURFNISSE

Der Kunde winscht einen langfristigen Vermogens-

\L/aer:%f(_jnsgggglm au aufbau (Ublicherweise fir Zeitraume ab 15 Jahren)
9 mit garantierten Leistungen in Kombination mit
Versicherungsschutz im Ablebensfall.
Nachhaltigkeit Der Kunde mdchte die Interessen fur die Umwelt-,

Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte sowie die Bekdmpfung von Korruption
und Bestechung beriicksichtigen.

DECKUNG Raumlicher Geltungsbereich Der Versicherungsschutz erstreckt sich weltweit.
BzW: RISIKEN | (Wo bestent

) Versicherungsschutz)
OPTIONALE Bausteine die zuséatzlich Bei einem Vertrag mit laufender Pramienzahlung:
DECKUNGEN ﬁggﬁzghlossen werden Pramienbefreiung bei Berufsunféhigkeit

Rente bei Berufsunfahigkeit

VERTRIEBS- Vertriebskandle Uber diedas | Sozialversicherter Auendienst, Agenturen und Makler
KANALE Produkt abgeschlossen

werden kann
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